
Business Manager (m/w/d) für den Bereich Styli & Fixtures D-A-CH

A great opportunity

Die RENISHAW GmbH – deutsche Tochtergesellschaft der global agierenden RENISHAW Gruppe, die weltweit führend ist, 

wenn es um die Herstellung von hochwertigen Produkten für die Messtechnik, additive Fertigung und der Spektroskopie geht, 

bietet Dir:

Profitiere also von unserem attraktiven Angebot und verstärke unser motiviertes Team!

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir DICH!

Du bist interessiert an einem Job nach Maß? Dann halten wir die passenden Erfolgskoordinaten für Dich bereit! 

Wir freuen uns auf Deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen an: 

RENISHAW GmbH Personalabteilung, Karl-Benz-Straße 12, 72124 Pliezhausen

Telefon: 07127/981-1402 | Email: karriere@renishaw.com | www.renishaw.com

Apply innovation

Dein Profil:

• Entwicklung und Umsetzung eines strategischen Ansatzes und 

Strategie zur Steigerung des Umsatzes in der D-A-CH-Region

• Erkennen und Erschließung neuer Märkte, Aufbau von 

Neukontakten, Kundenberatung sowie Betreuung der 

Bestandskunden

• Identifikation zukünftiger Märkte und Produktrichtungen

• Kommerzielle und technische Marktbeobachtungen, 

Marktanalyse

• Marktstrategie und strategische Markteinführung der Produkte, 

Marketingpläne und –aktivitäten

• Salesmanagement

• Beeinflussung und Unterstützung von Produktentwicklungen 

und –anpassungen

• Ziel- und kundenorientierte Verkaufsverhandlungen

• Entwicklung und Koordination einer überregionalen, 

kollaborativen Gruppe mit einer gemeinsamen Vision und 

klarer Ergebnisorientierung

• Unterstützung und Verbesserung der Teams bei 

Verkaufsaktivitäten

• Planung, Durchführung und Teilnahme an Messen

• Mitarbeit an einer europäischen Vertriebsstrategie für mehrere 

Marken

Dein Profil:

• Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder eine 

gleichwertige Ausbildung im Bereich 

Wirtschaftsingenieurwesen, Mechatronik, Elektronik, 

Elektromechanik oder ähnliche Fachrichtung

• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb der 

Maschinenbau/Automobil-/Zulieferindustrie

• Gutes technisches und kaufmännisches Verständnis mit 

einer ausgeprägten Kunden- und Erfolgsorientierung

• Souveränes Auftreten, überdurchschnittliches 

Verhandlungsgeschick sowie Begeisterungsfähigkeit 

und Überzeugungskraft

• Hohes Maß an Eigeninitiative und 

Verantwortungsbereitschaft

• Kenntnisse der Messtechnik in Werkzeugmaschinen, 

sowie gängigen Steuerungen sind von Vorteil

• Gute Englischkenntnisse und Reisebereitschaft

• Spannende und vielseitige Aufgaben in einem 

internationalen Umfeld

• Offene Arbeitsatmosphäre

• Aktiv gelebtes Vorschlagswesen

• Absicherung durch attraktive Sozialleistungen in Form einer 

freiwilligen Unfallversicherung und einer betrieblichen 

Altersversorgung 

• Attraktive Vergütung

• Corporate Benefits

• JobRad

• Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

• Mobiles Arbeiten möglich
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